PROGRAMA DE

ACOMPANAMIENTO
EN LICITACIONES

i o) Ara Ao en

Como expertos en Sourcing,

POTENCIA TUS hemos participado en multiples
CAPACIDADES PARA procesos de seleccion de
GANAR CONTRATOS proveedores y observado fallas

gue en muchos casos, han
afectado el potencial de una
empresa para ganar procesos de
licitacion.

Estas fallas son totalmente
% superables si te preparas para

mejorar tus procesos y

7 QSTHATEGIES posicionarte ante los clientes
AN como el proveedor ideal.
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;QUIERES GANAR MAS Y
MEJORES CLIENTES?

DESARROLLA LAS ® -
HABILIDADES NECESARIAS n Y
PARA GANAR LICITACIONES

CON NUESTRO PROGRAMA

®@® Tuempresa estard mas
preparada para afrontar los retos
de un mercado cada vez mas
competitivo
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A
. @ Trabajaras aquellas areas
que son relevantes para tus
clientes y seras visto como un
proveedor confiable, capaz
de presentar una oferta
atractiva y exitosa

@ Las areas internas de la
empresa estaran mejor
alineadas para atender a los
clientes, y todos ganaran
onflanza para generar nuevos
negocios

@ Estaras acompanado de
nuestros expertos, en los
| procesos de licitacion que tengas
abiertos, mientras desarrollas tus
competencias
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:A QUIEN ESTA DIRIGIDO?

A pequenas y medianas empresas que como parte de sus objetivos
estrategicos, quieran incorporar dentro de sus clientes a empresas
que tienen sistemas formales y estructurados de precalificacion y
seleccion de proveedores.

:COMO LO HACEMOS?

El programa de desarrollo y acompanamiento estara compuesto por

3 etapas:




1) Analisis de la situacién actual: para determinar las %
capacidades que posee la empresa para afrontar una licitacion

segun las buenas practicas, y principales criterios utilizados al %
momento de evaluar y seleccionar proveedores.

2) Desarrollo de competencias: luego de identificar las
oportunidades a ser atendidas en la licitacion, se disenara un plan
de formacion y desarrollo para cerrar las brechas identificadas en
los equipos de trabajo responsables de la gestion de licitaciones.

3) Acompanamiento: se realizara, junto a la empresa, el proceso
de la licitacion para garantizar un desempeno mas eficiente
durante la misma, asi como el apoyo para el desarrollo de la
presentacion de una propuesta de valor atractiva, que apunte a
los drivers mas importantes para el cliente, de acuerdo con las

prioridades del sector.

PREPARA A TU EMPRESA PARA
COMPETIR Y GANAR ESE CLIENTE

IDEAL QUE HAS ESTADO
ESPERANDO



:TE ACOMPANAMOS A CONVERTIRTE
EN UN PROVEEDOR ESTRATEGICO
PARA TUS CLIENTES?

Conoce mas sobre este producto escribiendonos
directamente a:

CONTACTO@2STRATEGIESCO.COM

Haciendo una cita en nuestra pagina Web

O conectandote con nosotros por nuestras Redes Sociales
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https://www.instagram.com/2strategies/
https://www.linkedin.com/company/2strategies-consulting-group/
https://www.facebook.com/2strategies/
https://twitter.com/2Strategies
https://www.youtube.com/channel/UCWRn3MfrBPz2k8dLRD7R5kg/featured
https://t.me/espacio2strategies
mailto://contacto@2strategiesco.com
https://2strategiesco.com/

